
        
            
                
            
        

    




 

 
 
 

Предисловие

 
 
Деньги наделены огромной властью. Они дают человеку свободу. Но довольно часто, по причине неразумного к ним отношения, людям приходится платить за нее слишком высокую цену. 
	Разбогатеть может каждый. Причем разбогатеть в самом масштабном смысле этого слова. Надо всего лишь знать определенные законы и несложные механизмы, которые позволят стать весьма и весьма состоятельным. Но вопрос в другом – как при этом не позволить, чтобы деньги поработили того, кто так стремился подчинить их себе?
В наше время, особенно в наше время, когда средства массовой информации  наизнанку выворачивают действительность и превращают наше сознание в бездонную яму для бесконечных желаний, трудно понять что на самом деле являет собой богатство. Настоящее богатство.
Мы все хотим жить в достатке. Но что это такое? И наступает ли момент, когда достаточно?
Деньги сами по себе нейтральны. Деньги – это средство, орудие в руках человека. И только от него зависит, будут они служить во благо или же принесут разрушение. В первую очередь для него лично.  
	В этой книге заключены знания,  благодаря которым Вы сможете получить столько денег, сколько Вам необходимо. Вы будете использовать их могущество и оставаться при этом хозяином своей жизни.	 
 



 

Новый взгляд
 
 
 
Богатство

 
	 Вопрос о богатстве можно рассматривать с двух позиций. С одной стороны, наличие больших сумм денег, квартиры, машины, дома, яхты и тому подобное – это предел мечтаний любого индивида, и в этом заключается счастье. С другой,  материальные блага, не зависимо от их размера – это всего лишь одна из составляющих богатства, которое в то же время немыслимо без самореализации, любви, здоровья, душевного равновесия.
	В сознании большинства людей прочно закрепился стереотип, что богатый человек тот, кто имеет много денег и владеет красивыми дорогими вещами. Но как бы данное убеждение не выдавало себя за априори, истины в этом не больше, чем в вере наших предков в то, что земля плоская и держится на четырех слонах.
	В последнее время большой популярностью пользуется мнение, что не в деньгах счастье, а в их количестве. И те, кто придерживается такого мнения, уверенны, что для реализации всех своих желаний им не хватает миллиона долларов. Но только вот неувязка – желаний у простого среднестатистического человека столько, что никаких миллионов и миллиардов не хватит, чтобы их удовлетворить. И вместе с тем, как увеличивается его бюджет, стремительно вырастают и потребности. Проще говоря, человеческая алчность сводит на нет эту "народную мудрость" – "не в деньгах счастье, а в их количестве". 
 

Суть истинного богатства заключается в идеальном сочетании материальной обеспеченности и внутренней удовлетворенности.  А это возможно лишь при здравом отношении и к мирским благам, и к духовным ценностям. Жертвуя одним ради другого, человек совершает фатальную ошибку. Глупо надеяться на то, что деньги помогут обрести благополучие и счастье. И не менее бессмысленно совершенствовать душу, когда тело страдает от голода.

Иметь предметы роскоши – это не порок. Сытно есть, мягко спать, красиво одеваться – это хорошо. Где, как не здесь и не сейчас наслаждаться жизнью? Тем более что она относительно коротка, и существование загробного мира под большим вопросом. 
Но раз уж речь идет о наслаждении, то следует учитывать все аспекты. Можно ли сказать, что человек получает удовольствие от жизни, если он состоятелен, позволяет себе в любое время слетать в Париж или любой другой город, только для того, чтобы посетить ресторан и отведать изысканных деликатесов. Селиться в самых роскошных апартаментах, где для него подготовлено шикарное ложе размером с аэродром. Но при этом ужинает он в одиночестве и  спать ложится в холодную постель, страдая от того, что так и не встретил свою любовь, которая делила бы с ним радости и печали, наполняла их дом теплом и придавала смысл его достижениям. 
За деньги можно купить супернавороченную кровать любых размеров и жесткости. Современные технологии позволяют нафаршировать ее различными функциями. Она может быть с  подогревом, вибромассажем, может спеть колыбельную на ночь. Да что угодно, вплоть до интимных услуг, все чтобы ублажить тело. Но вот с душевными терзаниями эта ультрамодная постелька помочь никак не сможет. Настоящую любовь к ней не приложишь. Здесь сколько денег не имей – любовь не продается. 
Не мудрено предвидеть реакцию некоторых, в основном молодых людей, которые после этих строк захлебнутся в возмущении, не соглашаясь с данным утверждением – любовь не продается! 
–  Да за деньги можно все купить! – скажут они, – мне бы пару лимонов баксов, у меня б тогда целый ассортимент из этой любви выстроился. Хочешь эту люби, хочешь ту. А как бы они меня тогда любили…!  
	В спорах еще никогда не рождалась истина. Из-за споров развязывались войны, зарождались обиды, но только не истина. Поэтому с пеной у рта доказывать свою правоту никому не рекомендую. Каждый имеет право на свое мнение. Но для того чтобы подтолкнуть несогласных с очевидным на раздумья, можно задать наводящие вопросы:
– Почему Вы так уверенны в том, что за деньги можно все купить, и даже любовь, если у Вас этих денег никогда не было, а соответственно и такого опыта как приобретение любви за наличный или безналичный расчет? И ложились ли вы когда-нибудь в постель с проституткой? Если да, то должны знать, что купить можно секс, но никак не искренние чувства. 
 
Подходя к вопросу о достижении богатства, следует четко разделять слепое поклонение безжизненным бумажкам только из-за того, что обладание ими якобы сулит все блага мира, и желание иметь все составляющие счастливой жизни, в перечень которых входят и деньги. 
	 Для того чтобы материальная состоятельность доставляла радость, недостаточно просто зарабатывать много денег. Прежде всего, надо знать каким конкретным целям они должны служить.
	 Увы, многие люди, которые находятся в затруднительном финансовом положении, весьма примитивны в своих желаниях. Как правило, они мыслят стандартно:
– Вот будет у меня много денег, я сразу куплю квартиру или большой дом, сделаю там дорогой ремонт. Возьму машину, о которой давно мечтал. Слетаю отдохнуть в Египет или в Таиланд. Оденусь модно, наемся вкусно. 
	И на этом часто конкретность заканчивается. Все остальное – кольцо с бриллиантом в пять карат, шуба из шкурок редкого вида хомячков, собственный остров посреди Тихого океана и тому подобное, становятся жизненно необходимыми позже, когда выясняется, что дома и машины уже не приносят особой радости.   
	 
	Парадокс в том, что люди, которые никогда не имели больших денег, полагают, что обретя их, станут счастливыми. А те, кто уже заработали свои миллионы, на собственном опыте убедились – какое это нелепое заблуждение. 
Жажда денег часто делает людей слепыми по отношению к другим, не менее важным, ценностям. Некоторые жертвуют ради них всей своей жизнью, занимаясь тем, что им не нравится или даже угнетает. Конечно, они этому находят оправдание: святая цель – разбогатеть. Обещают себе, что как только заработают энную сумму, так сразу начнут жить. Ну а пока…. 
Абсурд! Не может быть более высокой цели, чем стремление быть счастливым здесь и сейчас. Причем это вполне совместимо с материальным достатком и роскошью. Уже сегодня, откинув предрассудки можно начать идти по тому пути, который приведет к истинному богатству. 
 
 

Деньги
 

Изначально, в древнем обществе практиковался бартер. Но при отсутствии универсального товара обмен становился затруднительным. И  для более удобного совершения сделок купли-продажи наши далекие предки стали использовать "первобытные деньги". Это были разные товары, имеющие постоянную ценность и распространенность в разных уголках планеты. Позже, по мере развития цивилизации, денежное обращение подверглось социальному конструированию, и в результате мы имеем наши современные деньги.  

	Очевидно, что деньги, как вид материи не имеют особой ценности. Они созданы для удобства, и только возможность обменять их на необходимые для жизни и комфорта вещи наделяет эти бумажки и монетки значимостью. 

	А если такой возможности нет?..
 
Представим ситуацию. Летит какой-нибудь миллионер на своем личном самолете, скажем, из Европы в Америку. При нем чемодан, набитый бумажными деньгами, эквивалент которых равен двум миллионам евро. И вдруг, где-то посреди Атлантического океана у самолета отказывает один из двигателей и машина падает в воду.	
Чудом уцелевший экипаж и их единственный пассажир, крепко вцепившийся в свой кейс, к огромному счастью, обнаруживают, что рухнули не далеко от какого-то острова. Но выбравшись на сушу и сориентировавшись на местности, выясняют, что островок этот крохотный и совершенно необитаемый. На карте его местонахождение вряд ли указано и вероятность того, что их найдут, ничтожно мала.    
Тут-то и открывается истинная ценность нарезанных определенной формы листов бумаги. Очень хочется выжить. Но для этого, как минимум, необходимо добыть пищу и укрыться от возможных неблагоприятных природных явлений. Учитывая сложившиеся обстоятельства, деньги, которые имеет при себе "богатый" человек, в этом ему не помогут. Правда, с их помощью можно разжечь костер. В данных условиях большей пользы извлечь из них не получится.
Конечно, если бы они рухнули где-нибудь возле Майями, то такому потерпевшему были бs рады местные отели, рестораны и прочие средства выживания. Но в этом-то и суть – деньги имеют вес только там, где люди условились использовать их как единицу расчета за товары и услуги.
 
Кто-то скажет:
– Какое отношение это может иметь ко мне? Я живу в цивилизованном обществе, где, слава богу, есть такая договоренность – менять денежные знаки на все, что душа пожелает. Были б деньги, а потратить я их смогу.
	 И как раз в таком убеждение кроется серьезный подвох. Слепая тяга к самим деньгам, а не к тому, что можно на них приобрести, порабощает человека, и он полностью концентрируется на их накоплении. Многие люди тратят всю свою жизнь на то, чтобы заработать как можно больше денег, а вот до приобретения всего, что им хотелось, некоторые не доживают. 
	Порой случаются широкомасштабные грабежи, которые проводят некоторые финансовые структуры по отношению к своим клиентам или правительства по отношению к народу. 
Взять хотя бы самый яркий пример, когда на территории постсоветского пространства миллионы людей, которые кровью и потом зарабатывали свои деньги, остались без гроша после распада Советского Союза. 
Это были как бы состоятельные люди, имеющие на своих счетах хорошие деньги. Но находясь под гнетом существовавшего тогда государственного строя, даже до того, как их "кинули", они не могли себе позволить жить на широкую ногу. 

Учитывая вышесказанное, напрашивается вопрос – можно ли считать человека богатым, если у него потенциально (на счету в банке, в комоде, под матрасом) есть много денег, но потратить он их не может? Ответ очевиден….	

К деньгам нельзя относиться с фанатизмом. Их надо рассматривать, как вспомогательное орудие, при помощи которого достигается цель. 

Имея только один топор, печь не растопишь. Но с его помощью можно нарубить дров, которые и будут поддерживать огонь.  	

Желание быть богатым должно сопровождаться пониманием того, что деньги не могут являться самоцелью. В противном случае Вы станете работать на них, в то время как они должны служить Вам. 
 

Конечно, пересмотреть свои взгляды на то, что на протяжении долгих лет считалось практически неоспоримым, довольно трудно. Тем более что из всех дыр – страниц, динамиков, экранов, нескончаемым потоком льется информация о властвовании денег над всем сущим. Здесь не мудрено увлечься идеей, будто от них все и зависит.                        

Ситуация на финансовом рынке значительно усложнилась из-за резкого падения цены на нефть, – с серьезным выражением лица произносит ведущая вечерних новостей заранее выученный текст. И толпы людей, загипнотизированные голубым экраном, впадают в панику, проникаясь проблемами мировой экономики.
А на утро еще, не дай бог, кто-то прочитает статью из популярной газеты "ПОЛНАЯ ПРАВДА!", в которой черным по белому в угрожающем стиле написано: "Глобальное потепление, вызванное наглым подорожанием доллара, может привести к концу света. Ледники просто тают от всего этого, и если на борьбу с ними  мировая общественность срочно не выделит сто миллиардов тех же подорожавших долларов, то земля захлебнется".    
Затем ди-джей на радио. Такой же, как и его коллеги из СМИ – большой специалист по скачиванию горячих, и главное "достоверных" новостей из сети интернет: "Правительство США ведет переговоры с террористами, захватившими завод по производству американских долларов. Как сообщает, горячо всеми любимый и всезнающий, ИТАР-ТАСС: группа неизвестных из Афганистана потребовала миллион долларов, самолет с заправленным баком так, чтобы аккурат хватило до Мексики, и пять обедов из Макдоналдс. Если их требования не будут удовлетворены, то они угрожают уничтожить все станки, и тогда, как и в случае с глобальным потеплением, наступит конец света."
	И абсолютно не важно, что простой среднестатистический человек ничего не понимает в мировой экономике, колебаниях курса валют и прочей белиберде такого рода. И что история с террористами откровенно пахнет идиотизмом. Главное, что в мозгу прочно засела мысль: "Деньги, и особенно доллар США, самая важная и могущественная вещь во Вселенной".	
 

Возводя деньги в статус всемогущей силы, человек, того не понимая, сам занимает позицию на много уступающую им по значимости. И не свергнув это псевдобожество с трона, он не сможет почувствовать себя реально богатым. 

Многие люди не имеют достаточно денежных средств, так как придают им чуть ли ни мистический оттенок, считая, что не каждому дано обладать ими. Забывая о том, что это – всего лишь фантики, которые кочуют из рук в руки. И им, как вещам неодушевленным, абсолютно все равно в какой карман или кошелек сыпаться. Но, по причине засевших в мозгу предубеждений, они покорно соглашаются с участью вечного нищего, живущего от зарплаты до зарплаты.   
Порой, когда им в глаза бросаются шикарные машины, роскошные особняки и люди в дорогих одеждах, в их головы закрадывается мысль: "Почему так бывает – кто-то гребет деньги лопатой, а кому-то на хлеб не всегда хватает?" Но пострадав немного о несправедливости жизни, не потрудившись углубиться в суть своего же вопроса, быстро расставляет все на свои места: "Конечно, им наверняка кто-то помог выбиться в жизни. Был бы у меня богатый папа (дядя, тетя…) я б тогда тоже деньгам счета не знал". Или: "Да бандиты они все! Честным путем столько не заработаешь. Воруют в грандиозных масштабах. Причем нас же – простых честных людей и обкрадывают". Или: "Чтобы иметь большие деньги, надо иметь талант предпринимателя, бизнесмена. Или быть одаренным спортсменом, актером, певцом, художником…. У меня же ничего этого нет. Я – простой смертный человек".  И еще много таких "или".
Но пошире открыв глаза и более продуктивно пораскинув мозгами, можно обнаружить интересный факт. Тот, кто ищет оправдания своей несостоятельности и придумывает причины состоятельности других, всегда остается в мертвой точке, так как превращает это в самовнушение и лишает себя даже надежды на изменения.   
 

Ясное дело, что человеку, никогда не державшему в своих руках солидные суммы денег, трудно представить себя на месте того, кто уже привык ни в чем себе не отказывать. Но для того чтобы выйти на совершенно другой уровень материальной обеспеченности, просто необходимо пересмотреть свои взгляды относительно денег и избавиться от предрассудков.

Первое, что следует усвоить – денег на земле много, и они не распределены таким образом, чтобы этим "много", могли пользоваться только избранные. И для того чтобы получить СВОИ деньги надо поверить в то, что они могут быть ВАШИМИ. 
К этому стоит отнестись со всей серьезностью. Ведь не смотря на простоту излагаемого, существует реальная проблема – слепая уверенность в своей безнадежности. И она часто стоит во главе прочих препятствий на пути к финансовому благополучию. 
 

Трансформация

    
Наверняка каждый слышал или читал истории о людях, которые, не имея ни гроша за душой, становились миллионерами и даже миллиардерами. Прослеживая их жизненный путь, становится ясно, что изначально это были обычные люди, без семи пядей во лбу и прочих сверхъестественных способностей. Но говоря о них, почему-то мало кто об этом задумывается. 
Внимание уделяется их достижениям, а период неудач и нищенствования как бы стирается из биографии тех, чьи имена привыкли ассоциировать с чем-то недосягаемым.
Например, если Вас сейчас спросить: "Верите ли Вы в то, что сможете стать не менее богатым и могущественным, чем Рокфеллер, Билл Гейтс или Роман Абрамович?" 
Первая реакция – не верю! Причем этот ответ выдает подсознание. Можно, конечно, прибегнуть к помощи аутотренинга, и закрыв глаза, разминая пальцами виски, проговорить: "Я буду таким же богатым, как Билл Гейтс. Я смогу. У меня получится". Но этот тупизм не имеет никакого отношения к реальным внутренним ощущениям. 
  Для многих этот вопрос может казаться даже нелепым: "Какая глупость мечтать о таких высотах. Это ж ведь Рокфеллер (Билл Гейтс, Абрамович, Онассис). Куда там нам?! Кесарю – кесарево, а слесарю – слесарево…"

	Но они ведь не всегда были "полубогами". И стало быть, возможна трансформация слесаря в Кесаря. 
	 

	Позвольте себе стать богатым. Не думайте, будто сценарий жизни каждого отдельного человека заранее определен какой-то высшей силой, где одних ждут золотые горы, а другим суждено быть нищим. Посмотрите на свою жизнь и осознайте, что положение, в котором Вы находитесь, является результатом Ваших действий или бездействия. 
	  Неважно кем Вы сейчас работаете и какого уровня у Вас доход. Как только Вам удастся перестроить свое сознание и понять, что Вы ничем не хуже тех, кто уже сорвал куш, Ваша жизнь начнет преображаться. Вера в себя, вера в то, что для Вас нет ничего невозможного – это сила, открывающая новые горизонты, видеть которые Вы раньше отказывались. 
 
 
Адольф Гитлер

 

Во избежание недоразумений, сразу отмечу, что этот персонаж не является моим кумиром. И ставить его в пример детям я бы не советовал. Более того, на мой субъективный взгляд, Адольф был очень плохим парнем с нарушенной психикой. Но в силу того, что эта книга предназначена не для чтения на ночь маленьким ребятишкам, то позволю себе обмолвиться об этом, пускай даже отрицательном, герое.
	Почему именно он? И нельзя ли было найти кого-нибудь другого в качестве наглядного примера?  
	Можно. Но выбран он был не случайно. 
	Во-первых, этого злодея знает практически каждый, и его история не будет расцениваться как мифология. Во-вторых, упоминание его имени вызывает эмоции, пусть даже негативные. А значит, интерес к написанному будет повышенный, что для восприятия и запоминания немаловажно.
	Тем более что речь пойдет не о его деяниях, а достижениях. И так как мы люди взрослые и здравомыслящие, нам будет нетрудно отнестись к его биографии как к историческому материалу, не впадая в амбиции. 
 
Адольф Гитлер – самый известный диктатор в мире. Но он таким был не всегда. Когда-то его вообще мало кто знал. А тот, кто знал, уж точно не мог подумать, что он расшатает весь мир. 
Да, до того времени как Адик, мягко говоря, поднялся, назвать его человеком с бешеным потенциалом было трудно. В школе учился плохо. Оставался на второй год. В итоге так ее и не закончил.  

В 16 лет Адольф решил поступить в Академию изобразительных искусств, мечтая стать великим художником. Но провалил вступительный экзамен и на жизнь ему пришлось зарабатывать рисованием рекламных объявлений и почтовых карточек.  
После смерти его состоятельной тетки Гитлеру досталось хорошее наследство. Но бестолково распорядившись деньгами, в итоге он оказался на улице без гроша. Ночевал на скамейках в парке, а позже поселился в благотворительном учреждении.
Все это время Гитлер перебивался случайными заработками. Помогал на стройках, чистил снег или подносил чемоданы. 
В 25 лет у него не оказалось ни постоянной работы, ни семьи, ни друзей, ни любимой женщины, ни жизненной цели. 
Недовольная своим существованием прослойка общества, к которой принадлежал будущий фюрер, с воодушевлением приветствовала Первую мировую войну, считая, что у каждого неудачника появится шанс выйти в "герои". Став добровольцем, Гитлер четыре года пробыл на войне. Он служил в штабе полка связным в чине ефрейтора и даже не стал офицером.
 Поражения Германской Империи Гитлер воспринял как личную трагедию. И идея о новой Великой Германии прочно засела в мозгу Адольфа. У него появилась цель в жизни! А для ее реализации, нужно было "всего-навсего" стать во главе государства. Но не смотря ни на что, Гитлер верил в свой успех и делал все возможное, а чаще и невозможное для своего восхождения к вершине власти. Стремный карлик, с голосом, напоминающим лай дворовой шавки буквально гипнотизировал толпы людей. Ему удалось собрать вокруг себя тысячи единомышленников, с которыми он дерзнул учинить государственный переворот. 
Первая попытка захвата власти не увенчалась успехом. Кучку революционеров разогнала полиция, а обвиненного в государственной измене Гитлера посадили в тюрьму. Но такой поворот событий не убил в одержимом фанатике веру в себя. Наоборот, это позволило ему переосмыслить допущенные ошибки и внести коррективы в свои планы.
За время пребывания в местах не столь отдаленных, Гитлер написал первый том книги, которая вышла под названием "Моя война". В те времена в Германии эта книга по популярности уступала только библии, и разойдясь огромными тиражами, она сделала Гитлера весьма состоятельным человеком. 

Выйдя на свободу, умудренный опытом и с дополнительной финансовой поддержкой, потенциальный диктатор с еще большей прытью бросился в гущу политических событий.

	Описывать дальнейшие "подвиги" кровожадного психопата, пожалуй, будет лишним. Но проследив, из какой "грязи" и в какие "князи" выбился человек, можно сделать заключение, что каждый, задавшись целью и взяв себе в помощники удачу, сможет достичь немыслимых высот.   

 
Далеко не все рождаются богатыми, великими и знаменитыми. В большинстве случаев люди делают себя сами. Но так же, к сожалению или к счастью, еще больше тех, кто ничего из себя и для себя не делают, оставаясь бедными и бесславными. 
	Верить или не верить, действовать или бездействовать – это выбор, который есть у каждого человека. И за Вас этот выбор никто не сделает.  
	   
 
 
 
 
 

 
Страх

 
Страх – то чувство, которое нельзя недооценивать. Если дать ему разгуляться в своей голове, то покорять высоты будет неимоверно трудно. И самое худшее – часто он даже не дает начать восхождение. 
Страх может оказывать свое пагубное влияние на любую сферу жизни человека. А там где дело касается финансов, он просто творит чудеса. Естественно в отрицательном плане. 
На сегодняшний день цивилизованные люди в цивилизованном обществе сильно зависят от денег. Как привыкли говорить: "Без денег никуда". Страх остаться без средств к существованию гонит человека на работу. Если работа "хорошая" и платят там более-менее прилично, то он боится ее потерять. Но даже если и работа не предел мечтаний, и зарплата мизерная, бросить ее все равно не может. Это ведь будет означать, что придется искать другое место. И вдруг там окажется ничем не лучше? А если быстро не устроиться, то вообще – на что жить? Страшно что-то менять! Лучше синица в руках, чем журавль в небе.
 Но проблема в том, что страх не позволяет даже попытаться поймать этого журавля. 
 

Часто бывает, что после прочтения, прослушивания или просмотра бодрящего материала, зарядившись энтузиазмом, кто-то решает горы свернуть. Ну, или хотя бы вскарабкаться на вершину одной из них. Более того, находясь в состоянии полного оптимизма, искренне верит, что ему это удастся. Но подойдя к подножью этой горы и прикинув, какой путь ему надо проделать, запал постепенно иссякает. И постояв еще немного, задрав вверх голову, возвращается на свой холмик, убеждая себя, что гору, которую он выбрал, покорить вообще невозможно. А то, что на самой ее вершине уже стоят флаги более уверенных в себе альпинистов, так это… э-э…. Лучше вообще об этом не думать.

Но неужели те, кто сумел совершить прорыв в своей жизни, были полностью лишены страха? 
Вовсе нет. Им, как и всем людям, свойственно бояться и сомневаться. Просто они научились относиться к этому как к экстремальному виду спорта. И вместо того чтобы заострять свое внимание на вызванном страхами пессимизме, стали получать удовольствие от выбрасываемого в кровь адреналина.
Представьте, что было бы, если бы парашютист перед прыжком, глядя на землю с высоты птичьего полета, увлекся размышлениями: "А что если парашют не раскроется? Или раскроется не так как надо, и я запутаюсь в стропах? Или раскроется как надо, но ветер занесет меня на высоковольтные провода?.."

Ответ может быть только один – в таком случае, он просто не был бы парашютистом.   

 Страх есть всегда. Он стремится повлиять на любое Ваше решение, диктуя не самые радужные перспективы того или иного начинания. Избавиться от него практически не возможно. Но изменив свое к нему отношение, можно добиться того, что он будет просто дополнением к азартной игре, которой является жизнь.
 



 

Свой путь

 
 
Что делать

	Осмыслив вышесказанное становится ясно, что вера в себя и переквалификация страха – это необходимые условия для эффективного старта. Но в каком направлении бежать? За что хвататься, чтобы в итоге достичь цели – стать богатым?
	Это очень важная тема, и к ее рассмотрению стоит отнестись с максимальной внимательностью. 
Как уже было сказано, к вопросу о богатстве можно подходить с разных сторон. И если кто-то считает, что кроме денег больше ничего не надо, что когда их будет много – все остальное приложится, то ему стоило купить книгу другого плана, в которой речь ведется исключительно о том, каким способом можно заработать денег. Такой литературы на сегодня довольно много – "Заработай 1 000 000 $ за два дня", "Делай большие деньги в малом бизнесе", "Не упусти свой шанс стать миллиардером!" и тому подобное.

	Эта же книга предназначена НЕ для тех, кто тупо хотят миллион, миллиард, триллион… денег, даже не понимая, на что их смогут потратить, а для людей зрящих выше примитивной алчности. 	

Конечно, мы все живые люди, и у каждого из нас есть свои потребности, желания и увлечения. Для того чтобы иметь возможность их удовлетворить чаще всего нужны деньги. Так устроен наш цивилизованный мир. Но бывает так, что получая все больше и больше денег, у человека появляется куча дополнительных потребностей, желания увеличивают свой ассортимент, а увлечения вытекают за рамки здравого рассудка.  
Поэтому, перед тем как приняться за выбор своего направления, ведущего к повышению доходов, надо четко себе уяснить – денег можно иметь много или очень много, но это далеко не всегда означает, что Вы будете богаты и счастливы. 
 
А вообще, сколько нужно иметь денег, чтобы считаться богатым? 
Например, тот, кто живет на пособие по безработице и ездит на стареньком дедушкином Москвиче, скажет: "Вот мой сосед – богатый. Он зарабатывает пять тысяч долларов в месяц. У него новый автомобиль – Мерседес. Квартира – трехкомнатная". 

Но что про этого соседа скажет тот, у кого месячный доход исчисляется в сотнях тысяч долларов, ездит на Мазератти и живет в здоровенном особняке? 

В мире все относительно, и поэтому не надо ни за кем тянуться. Определитесь – сколько именно Вам нужно денег для того, чтобы удовлетворить свои сегодняшние потребности. Не бойтесь размахнуться, но и будьте объективны. 
Не поленитесь даже высчитать точную сумму, которая покрыла бы расходы на желаемые или запланированные приобретения. Это полезно для конкретизации своих целей и позволит установить на данном этапе определенную планку. 

 

Итак, что же предпринять и чем заняться?
Когда речь заходит о состоятельных людях, то в первую очередь почему-то вспоминают крупных бизнесменов. Богатство и успех ассоциируется с представительным мужчиной в классическом костюме. Из-за этого широко распространенного стереотипа люди, желающие разбогатеть, сами сужают рамки своих возможностей, думая, что много денег они смогут заработать, только занявшись бизнесом и надев тот самый классический костюм. И тогда они начинают грести книги со специально придуманными для такой аудитории названиями – "Бизнес – это просто", "Стань предпринимателем – разбогатей", "Даже кухарка может управлять государством!" и так далее. Бегут на двухнедельные "углубленные" курсы по основам мировой экономики и маркетингу. Прутся в бизнес-школы. Но даже чувствуя тошноту от всех этих учений про товарооборот и борьбу за потребителя, не хотят задумываться, что помимо деловой сферы есть еще много отраслей, дающих возможность обогатиться. 
Несомненно, есть те, кто просто тащатся от такого амплуа. Утром, глядя на себя в зеркало и затягивая на шее галстук, они предвкушают начало нового рабочего дня. Им нравится бесконечная суета, связанная с закупками, продажами, рекламными акциями, длительными переговорами и так далее. 
Но как быть тем, у кого нет никакого желания заниматься бизнесом, но есть твердое намерение разбогатеть?
Все люди разные. Характер, темперамент, мироощущение, склонности – все это должно играть определяющую роль в выборе своего дела для каждого отдельного человека. 
В этом вопросе не может быть обобщения. Глупо грести всех под одну гребенку и давать  всем один совет – иди туда, займись тем и заработаешь кучу денег. Кто-то может пойти "туда" с удовольствием, и заняться "этим" с энтузиазмом, а кому-то такая перспектива покажется совсем невеселой. И те деньги, которые он возможно заработает, не окупят его страдания от того, что ему приходится постоянно себя принуждать делать то, что ему не нравится. 
Конечно, так живут многие – ходят на нелюбимую работу. Утром ее проклинают, днем терпят. Зато вечером словно выходят из тюрьмы. А куда деваться? Жизнь такая! 

Но уподобляться такому большинству не самый разумный выход. Лучше брать пример с тех, кто, идя в разрез с общепринятым, становились хозяевами своей жизни, занимаясь любимым делом, и   зарабатывали  целое состояние.

Объективно, деньги можно делать на чем угодно. Причем большие деньги. Но самый выигрышный вариант, когда работа приносит не только хорошую прибыль, но и доставляет удовольствие. Ведь если человек подходит к работе с душой, то перспективы на достижение положительного результата возрастают во много раз. И самое важное, что деньги становятся приятным дополнением к тому, чем он занимался бы и без вознаграждения.
 

 
 
Любимое дело

 

Проблема большинства людей в том, что они скептично относятся к своим пристрастиям, увлечениям, талантам. То ли с молоком матери, то ли с наставлениями отца, человек впитывает – работа должна быть работой, а хобби оставаться хобби, причем в нерабочее время.  
По причине все тех же злополучных стереотипов, профессия подбирается "правильная". И чаще всего родители делают выбор за своих детей.
– Кем ты хочешь быть, когда вырастешь? – спрашивает отец у своего семилетнего сына.
– Художником! – гордо отвечает тот.
– Художником? – усмехается отец, – что ж это за профессия. Работа должна быть… настоящей. Увлечений может быть много, но на них не проживешь. 
	Ребенок, не понимая, что папа хочет этим сказать, хлопает глазами. 
Ему задали конкретный вопрос, на который он честно ответил. Его же спросили: "Кем ты хочешь быть?", а не "Кем надо стать?". 
–  Да ладно тебе. Он ведь еще маленький. Вырастет и сам определится в жизни, – вмешивается в разговор мама. 
	Но что она имела в виду, когда говорила: "сам определится"? Если с раннего детства внушать ребенку какая работа хорошая, а какая и вовсе таковой считаться не может, то сделать самостоятельный выбор ему будет трудно.
	Проходят годы. Тяга к холсту и кисти у парня не пропадает. На лицо талант. Но, уже повзрослев и набравшись от своих родителей "мудрости", он начинает печалиться о том, что это не может быть делом его жизни. 
	Затем наступает переходный возраст. Молодой человек, одержимый своим "хобби", начинает подумывать о революции и вопреки родительскому слову податься в художники. 
– Ну что решил, куда поступать будешь: в юридический или экономический? – спрашивают они его перед выпуском из школы.
– Я вообще-то в художественную школу поступать собирался, – несмело, остерегаясь реакции родителей, отвечает юное дарование.      	
– В какую художественную, сынок?! Мы ведь об этом уже много раз говорили! – совершенно предсказуемо реагирует отец, – Ты о перспективах на будущее должен думать. Вон твой троюродный дядя – художник. Пьяница. Стоит со своими картинками на базаре. Аккурат  на водку и зарабатывает. 
– Сыночек, тебе ведь рисовать никто не запрещает, – более лояльно вступает мама, – но ты вначале образование получи. Пойми, хорошая профессия – это очень важно для жизни. А увлечение твое никуда не денется. Пиши свои картины. Главное, не в ущерб учебе. 
– Папа, ты так говоришь, будто все художники нищие алкоголики,  – становится в оппозицию без пяти минут студент, – а как же Ван Гог, Малевич, Пикассо? Это были великие люди. И далеко не бедные.
– Ну, ты себя хоть с ними не равняй! Тоже мне еще – Пикассо сопливый,  – утрирует отец, – В общем так, у тебя есть выбор: или в юридический институт поступаешь, или на экономический факультет при госуниверситете. Тем более у меня там ректор знакомый.
	Вот такое тебе право самостоятельного выбора.  
– Но я не хочу быть ни юристом, ни экономистом! – удрученно говорит подневольный сын. 
– Так может, тогда в сельскохозяйственный техникум пойдешь. Будешь коровам хвосты крутить. 
– Почему сразу в сельскохозяйственный?  Я же сказал, что хочу учиться в художественной школе.
– Ладно, я все сказал. Где договорюсь, туда и поступишь. Мы и так с матерью из кожи вон лезем, чтобы тебя, обалдуя, в люди вывести, – подвел итог дискуссии грозный отец, – Или сам будешь оплачивать учебу в своем лакокрасочном. 
	Где-то из-за страха остаться без поддержки родителей и вылететь на вольные хлеба, где-то поверив, что ремесло, в которое он готов вкладывать душу, действительно бесперспективное. И погоревав о мечте несбыточной, отправляется постигать науку абсолютно ему не интересную. И в связи с этим, специалист из него выходит соответствующий.           
Потом идет работать. Естественно, не по специальности. Но это уже не важно, все равно, чем бы ни занимался, это будет просто лямкой, которую тянут все, и он ничем не лучше других. Набор стандартных жизненных проблем увлекает в борьбу с ними. И когда в нем окончательно умирает тот молодой оптимист, тот потенциальный Малевич, он становится еще одним биологическим роботом. Ежедневно выполняет запрограммированные обстоятельствами функции по выживанию, и уже совсем не верит в то, что мог бы стать великим художником. 
А ведь они всегда были, есть и будут – знаменитые, богатые люди, живущие своими и за счет своих "увлечений". 
 
Любое начинание должно сопровождаться верой в неминуемый успех. Даже если большинству Ваших родственников, друзей или знакомых это будет казаться совершенно невыполнимым, помните, что для Вас нет ничего невозможного. Существуют только выстроенные предрассудками и стереотипами стены, мешающие увидеть пути достижения намеченных целей.    
Не бойтесь вытаскивать из старого сундука свои припорошенные пылью мечты, и, не слушая никого, приступать к воплощению их в жизнь. Не обманывайте себя, будто это невозможно, что уже слишком поздно и шанс упущен. Никогда не поздно начать жить. Именно жить, а не волочить существование. 
И задаваясь целью разбогатеть, помните, что нет лучшего для этого способа, чем тот, о котором Вы думаете с удовольствием. Только совместив полезное с приятным, можно почувствовать себя успешным и богатым.     
Насилие над собой ради денег, приводит к тому что, даже заработав их в большом количестве, Вы не ощутите удовлетворения. Более того, это может принести разочарование и стать настоящим испытанием. Особенно для тех, кто жил надеждой, что когда кошелек начнет пухнуть от зелени, он наконец-то станет счастливым.
 
 
 

Испытание

 

Нередко можно услышать выражения: "У богатых свои причуды", "Богатые с жиру бесятся" и тому подобное. Но откуда берутся эти причуды, и почему человек начинает сходить с ума, когда, казалось бы, достиг "основной" цели в жизни – заработал большие деньги?
А причина как раз в том, что цель эта была ОСНОВНОЙ, и достижение ее обещало стать грандиозным событием в жизни. Но позже, когда материальное положение человека значительно улучшилось, а финансового оргазма в связи с этим не произошло, он осознал бессмысленность своих ожиданий. Теперь он может себе позволить очень многое, но особой радости по этому поводу не испытывает. В его душе образовалась пустота. И чтобы ее заполнить, он начинает использовать свои расширенные возможности. 
Но ни карнавал, устроенный на специально намытом для этого острове, ни покупка замка в одном из древних городов Англии не в силах утолить его печаль.
А тоскливо ему от того, что осознал он простую истину – ценности, приобретенные за деньги такие же фальшивые, как и улыбка официанта, которую тот натянул, надеясь на чаевые. 
Да какой смысл во всех этих замках и самолетах, если нет гармонии с самим собой? Деньги должны служить конкретной цели, а не цели выдумываться под них. И если нет четкого представления о том, что действительно может принести радость и душевное умиротворение, то в итоге эта бессмысленная игра во вседозволенность может погубить человека. 
Сколько состоятельных людей становились наркоманами, алкоголиками, заканчивали жизнь самоубийством, не найдя применения ни себе, ни своим деньгам. 
В определенном смысле, сосредоточение в одних руках внушительного капитала, становится испытанием, выдерживает которое далеко не каждый.
 
 

 

Выбор

 

Чрезвычайно важно выбрать СВОЕ дело. Но, к сожалению, существует еще одна проблема – многие люди попросту не знают, какое занятие было бы им по душе. Такое отсутствие пристрастий и увлечений, в основном и служит причиной тому, что человек проглатывает придуманные с умыслом шаблоны – какая работа хорошая и суперпрестижная, а какая – "отстойная" и бесперспективная. 
Распиаренный психологами кризис среднего возраст является как раз результатом не реализации своей мечты или отсутствия таковой в принципе. Тогда человек начинает задаваться вопросами: "Кто я? Что я? Чего я добился в жизни?".
И здесь трудно давать какие-либо советы. Ведь человек должен сам определиться, что именно для него хорошо или плохо. В противном случае любые советы могут восприняться как догма и стать еще одним привитым стереотипом.
Поиск себя, своего призвания и предназначения – дело сугубо индивидуальное. Помощников в этом вопросе быть не может. 
Существует множество религиозных, политических, экономических, общественных и прочих организаций, которые с радостью предложат себя в качестве великой цели. Внушат, что следуя за ними, Вы получите  все из списка  материальных или виртуальных (загробных, мистических…) благ. Но доверять надо только своим внутренним ощущениям. Иначе можно позволить убедить себя в чем угодно. Даже в том, что при всем желании на здравую голову не наденешь.
 
Жизнь каждого отдельного человека – это только его жизнь. И решать – своей головой думать или позволять, чтобы за него думали, тоже его собственный выбор.
Если кто-то не хочет напрягать мозги и видеть дальше своего носа, то рассказывать ему о правильном пути, который только он сам может для себя проложить – дело практически безнадежное. Таким людям, как правило, больше нравится фантазировать. Они увлекаются поверхностным представлением того, каким образом разбогатеют. Призвание себе подбирают на фоне впечатлений, полученных после просмотра художественного фильма, где главный герой – успешный бизнесмен или крутой адвокат. И чтобы не разрушать свою иллюзию, они стараются не думать о том, что статус, который им приглянулся, неминуемым образом сопряжен с определенной спецификой и кропотливой работой. Естественно, долго этот самообман продолжаться не может, и они переключаются на новый. Фильмов-то еще много. 
Вот только жизнь у них проходит в вечных метаниях от одного к другому. Найти себя ни в чем они не могут. Реальное положение дел – так себе, а пророй и того хуже. Зато перспективы… в виртуальном будущем – лучше не придумаешь.  
Таких людей можно отнести к разряду хитрых оптимистов. Из-за собственной глупости и расчета на то, что им все на голову просто так свалится, они испытывают трудности как морального, так и материального характера. Но что касается самообмана, то равных им в этом нет.   
 
 
 

Халява

 

Хорошо, нашел человек свое призвание. Нравится ему, например, плести из лозы корзинки. Но думая о перспективах своего любимого дела, он вдруг обнаруживает, что для достижения конечной цели, а именно – жить на свой промысел, и жить хорошо, ему надо приложить определенные усилия. По времени это случится не завтра, а значит, придется проявить выдержку и набраться терпения.  И тут он начинает задумываться, а нет ли способа попроще, и чтобы богатство свалилось к нему на голову побыстрее? Этот расчет на халяву начинает его постепенно уводить от того единственно правильного пути, идя по которому он достиг бы истинного богатства. Желание получить все и сразу, причем на шару, то есть, не прилагая никаких усилий, подменяет собой стремление стать успешным. Нет, он, конечно, уверен, что деньги, тем более легкие, это и есть настоящий успех. Но комментировать в очередной раз это распространенное заблуждение, пожалуй, нет смысла.
И не успевает он открыть газету или еще "лучше" залезть в интернет, как варианты быстрого, легкого и главное почти бесплатного обогащения просто посыпались оттуда. 
Потирая руки и округляя в глазах нули, горе-миллионер лезет в кошелек, чтобы внести предлагаемую небольшую сумму в фонд своего развития как "крупного" игрока на бирже или строителя финансовой пирамиды.
 Какое-то время он радостно улыбается малюсеньким пикселям своего монитора в ожидании, что прям оттуда посыплются пачки денег. Этого, естественно, не происходит, и полный "чайник" интернетовских сетей начинает понимать, что его тупо облапошили. Веселье проходит и улыбка превращается в дурноваторастерянную. 
Потерял он, конечно, не много и больше огорчился из-за того, что не разбогател. Но отступать еще рано. Ведь ни один обманутый человек не хочет чувствовать себя лохом, и поэтому ведет усиленный поиск причины, по которой у него что-то не получилось. Чаще всего причина эта, натянута за уши, но все же в нее верить приятней, чем в то, что он просто балбес.  
	"У меня не достаточно знаний в этой области. Надо подучиться и снова в бой," – приходит к нему в голову "гениальная" мысль. 
И тут же, как для него специально написана, книга с много обещающим названием – "Халява в интернете". 
	"Вот оно!" – восторженно разводит руки в стороны закоренелый халявщик, – "теперь уж точно денежки ко мне по емейлу рекой потекут". И делает еще одно скромное вложение. Правда, опять в пользу автора этого бестселлера.  	
 
	Некоторые люди до глубокой старости ищут обходные пути, надеясь, что все-таки им откроется секрет. А когда это случается, то они этому совсем не рады. Во-первых, потому, что открылся он им слишком поздно – жизнь прожжена и в голове больше мысли о вечном преобладают. А во-вторых, секрет этот заключается в том, что халявы не бывает. Бесплатный сыр только в мышеловке. 
 
	Любой результат достигается лишь путем активных действий. Это касается не только физического, но и интеллектуального труда. И даже если речь идет о любимом деле, это не означает, что можно будет расслабиться и лапки свесить. Надо реально смотреть на вещи и понимать, что на свой олимп предстоит еще покарабкаться.     
 
 
 

Как начать

 
Самое сложное – это начать что-то делать. 
Когда колесо уже запущено, оно продолжает катиться по инерции, и чтобы не дать ему остановиться, надо всего лишь слегка его подталкивать. Но если оно в статичном положении, да еще внушительных размеров и весит несколько тонн, то здесь необходимо найти способ, проявить изобретательность, чтобы привести его в движение.  
  И как ни странно, самым трудным здесь оказывается не механический процесс, а моральный настрой. Ведь теоретически, сделать это можно множеством способов. Собрать группу крепких парней, подогнать кран, использовать домкрат… Но для того, чтобы приступить к воплощению в жизнь того или иного плана, предстоит еще выдержать психологическую атаку со стороны своего же, скептично настроенного на любые начинания, ума:
"Да нет, это колесо мне не поднять. Вон оно какое – здоровое и тяжелое. А я один и помочь мне некому. Вот был бы у меня подъемный кран… тогда б другое дело. Так, где ж его взять?"
Потом в голову может прийти идея нанять кран. Но и тут найдутся отговорки:
"За прокат нужно отдать деньги не малые. А у меня столько нет. И занять не у кого. А даже если б и занял, их же отдавать придется. А вдруг колесо покатится не так как надо и не туда куда следует? И чем я тогда с заемщиком рассчитываться буду? Нет, это дело мне не по плечу! Лучше я пойду в свою проржавевшую клетку – там колесико маленькое, легенькое,  я его давно кручу. И пускай оно держится на подпорах и крутится на одном месте, зато напрягаться и толкать его никуда не надо. А свои законные крошки хлеба с барского стола я и так получу".
 
Уже было не раз сказано, но повторение не будет лишним, страх и сомнения часто мешают даже предпринять попытки сдвинуть свое колесо с места. Или подталкивают на то, чтобы после первой же неудачи опустить руки и поставить крест на себе как на победителе. 
Сдаваться нельзя пока не перепробуешь все возможные варианты. А так как вариантов всегда бесконечное множество – сдаваться нельзя никогда!  
Когда есть цель и твердая решительность ее достичь, тогда и способ для этого найдется обязательно. Нужно только искать возможности действовать,  а не оправдания своему бездействию.
 

 

 

Принципы перетекания денег

 
Так как речь идет о деньгах и о том, как заполучить какую-то их часть себе, то следует отметить принципы, по которым они перетекают из одних рук в другие. 

Если брать честные способы обогащения, то их существует всего два. Это либо торговля, либо предоставление услуг. Третьего не дано. (Все остальное, воровство, мошенничество, попрошайничество и тому подобное, объектом нашего рассмотрения не является, и потому будет обделено вниманием).
  

Итак, подробней о том, за что люди платят друг другу деньги.  
Первое  –  за товары. Они бываю разные и их в наш потребительский век огромное множество. 
Второе – за услуги. Их ассортимент не менее велик и изобретательность современного человека впечатляет, но, тем не менее, вначале люди стремятся утолить голод и обернуться в "шкуры", чтобы не замерзнуть, а затем все остальное.
Конечно, эти две сферы тесно переплетаются, ведь для того, чтобы продукты питания, одежда, предметы быта и подобное доходили до конечного потребителя, их кто-то должен производить, а значит продавать свой труд работодателю, и это тоже можно назвать предоставлением услуг. Те же, кто работают сами на себя, все равно, продают товары, произведенные самостоятельно или же перепродают сделанные кем-то еще. Так или иначе, все сводится к продаже труда и товаров. 
И чем бы Вы ни решили заняться, для того чтобы получить в руки или на свой банковский счет деньги, Вам придется напрямую или косвенно с этим сталкиваться.
Естественно, каждый должен заниматься своим дело. И для того, чтобы это дело было прибыльным, подход к нему нужен грамотный.
Например, кто-то – программист от бога. Он любит свою работу и создает дорогостоящие программы. Но при этом понятия не имеет как и кому продать свой продукт, как внедрить его на рынок, провести необходимые мероприятия для его раскрутки и продвижения. Он просто хороший программист. Да и если он начнет изучать маркетинг, а потом еще сам лично будет заниматься продажами, то у него попросту не останется времени на СВОЮ работу. 
Поэтому он устраивается работать в крупную фирму или корпорацию, которая полностью берет на себя заботы, связанные с реализацией созданных им программ. То есть, конкретно торговлей он не занимается, но деньги получает за свой труд, который продал корпорации.
Как правило, хороших, талантливых, надежных специалистов ценят работодатели. И для того чтобы заработать достаточное количество денег не обязательно подаваться в бизнес и открывать свое дело. Но это естественно при учете, если у Вас есть талант или профессиональные навыки и Вы не испытываете дискомфорт от того, что работаете на кого-то. А соответственно подчиняетесь.
Если же трудиться под чьим-то началом для Вас в тягость, то не обманывайте себя, мол: «Куда деваться, судьба моя такая.» Ищите возможности изменить такое положение и самому стать хозяином своего дела. 
Это не означает, что нужно в один день бросить свою старую работу и, не зная куда податься, сидеть дома в ожидании чуда. Нет, для начала надо определиться, какое дело будет Вам по душе. Что конкретно можно предпринять, чтобы к нему приступить? Какие шаги принесут ему процветание? И только когда желание, планы и возможности сойдутся в одной точке, не медлите - действуйте.

Но в отличие от работы на «дядю», Вам самим придется нести ответственность за свои решения и поступки. А значит и планирование бюджета на развитие своего дела – только Ваша головная боль. И с этим довольно часто люди испытывают большие трудности. Особенно на начальном этапе.

 
Стартовый капитал

 

Стартовый капитал – это как раз то, чего не хватает многим людям, которые мечтают об открытии своего дела. В зависимости от размаха и амбиций, каждый человек видит свою сумму, необходимую для уверенного начала. И в большинстве случаев, без вложений, действительно, не обойтись. Но не всегда отсутствие определенного количества денег служит главным препятствием. Не редко это выступает в качестве предлога отсрочки того момента, когда надо приступать к конкретным действиям.

Мечтать и планировать, конечно, намного проще и безопасней, чем пускаться в путь по неизведанной дороге. Но, не сделав первый, порой самый важный, шаг, можно так и остаться – вечно перспективным мечтателем, только в голове вынашивающим свои наполеоновские планы.

На самом деле, это очень распространенная проблема. Человек хочет изменить свое положение, но мысль о том, что уже сейчас нужно что-то для этого делать вызывает волну смятения. И вопреки своим искренним желаниям, на подсознательном уровне он стремится к тому, чтобы все оставалось по-старому. Подсознание вообще любые перемены расценивает как опасность, и как бы включая защитную реакцию, старается их не допустить. 
Человек думает: "Вот будет у меня такая-то сумма, я тогда и займусь покорением своего Эвереста", отводя этому событию место в неопределенном будущем. И ему спокойно. Ведь сейчас денег нет, и соответственно ничего делать не надо. 
Он абстрактно представляет то, чему собирается посвятить свои силы и время. И даже если ему дать этот стартовый капитал, не факт, что дело сдвинется с мертвой точки. Появятся непредвиденные обстоятельства, требующие дополнительных расходов. Например, на улице лето и просто необходимо съездить на море отдохнуть. Телевизор у него совсем не плоский, а машина без титановых дисков ехать отказывается. И так пока стартовый капитал не разойдется и можно будет сказать: "Сейчас жизненно необходимые затраты помешали. Но в следующий раз, когда деньги будут, точно пущу их в дело".
 
 
	Стартовый капитал – это как раз тот канат, по которому предстоит подниматься на вершину горы. И если распустить его на нитки, пользы от него будет мало. Можно, конечно, попросить бабушку-рукодельницу,  чтобы она связала из них красивый модный свитер. Но это уже дело выбора, сидеть в старой луже, но в "модном" свитере. Или перебиться имеющимся гардеробом, чтобы вскоре открыть для себя все бутики мира.      
 
 
 

Фальстарт

 
Разумеется, не все поступают вышеописанным образом, получив ту долгожданную сумму денег. Но бывает еще так, что человек, вроде бы ни копейки на сторону не потратил. Все только на благо и процветание своего предприятия, но по причине ему совершенно непонятной, и деньги спустил, и дело свое до ума не довел. 
Возвращаясь к своей прежней подневольной жизни, он испытывает ужасное чувство поражения. Клеймит себя неудачником и в этом же находит утешение: "Не дано, так не дано. Попробовал – убедился, что не смогу. Вот и будет тебе, дураку, наука".
Но истинная причина неудачи в его случае к мистике не имеет никакого отношения. Подойди он скрупулезно не только к деньгам, но и к изучению структуры своего дела, то считал бы себя удачливее всех. 
В основном ведь как бывает? Осенила кого-то идея гениальная. Он в общих чертах нарисовал в своем сознании, как и что нужно сделать. А потрудиться собрать достоверную информацию, взвесить все за и против, просчитать степень риска  не додумался. А зачем?! Все ведь и так понятно! Он ведь слышал, как на этой теме кот-то там поднялся. Чего здесь замысловатого?
Раздобыл денег, которых, по его мнению, должно быть достаточно для успешного старта. И помчался дрова рубить и в поленницы их складывать. И только потом выяснилось, что не в тот лес он забрел. Цена древесины, которую он наскладировал, значительно ниже той, на которую рассчитывал. Да и покупать ее у него никто не хочет. А издержки уже понес. Леснику заплатил, топоры закупил. Транспортные расходы… вот и лезь теперь в словарь, узнавай значение слова «нерентабельный».  
 
Многие жалуются на отсутствие у них стартового капитала и считают, что только с его появлением можно начинать шевелиться. А до этого момента остается лишь мечтать о том, как это будет, и ждать, когда это случится.  
На самом же деле, самое первое, что необходимо предпринять и что не требует больших затрат, так это – исследования рынка, на который Вы собираетесь выйти. 
Это касается не только менеджеров, бизнесменов или предпринимателей. Но и людей занимающихся творческой деятельностью. Им ведь тоже придется продавать свои шедевры. И даже если работа ведется через агента или продюсера, то все равно необходимо владеть информацией о реальном положении дел в своей сфере. В противном случае, "художник" может долго и нудно вкалывать за копейки, в то время как посредники будут наживаться на неосведомленности первого. 
 
Чтобы не сойти с дистанции едва начав забег, необходимо со всех сторон,  вдоль и поперек, в глубину  и вышину, исследовать то дело, в которое собираетесь вложить силы и средства. Чем тщательней Вы изучите его специфику, нюансы и особенности, тем меньше будет риск поскользнуться на ровном месте или споткнуться о ногу конкурента. 
Кто владеет информацией, тот допускает минимум ошибок и, соответственно, находится на самой высокой волне успеха. 
Но те, кому кажется, будто они достаточно расчетливы, умны и не видят необходимости анализировать, проверять и перепроверять то, в чем "варятся", всегда наступают на одни и те же грабли. Нежелание думать конструктивно каждый раз приносит им новые неприятности. Они терпят одно фиаско за другим, но упрямо ищут тому внешние причины. Такие люди не получают свои деньги, а постоянно теряют их.
 
 

 

Математика – наука точная

 

Два плюс два будет четыре. Не три и не шесть – а только четыре. Это всем понятно и сомнению не подвергается. Но некоторые люди, желающие перехитрить весь мир,  относят точные науки к разряду эзотерики и надеются на чудо, которое должно произойти с их бюджетом. 
Очевидно, для того чтобы не обанкротиться, не говоря уже про развитие, расходы не должны превышать доходы. Однако любители сказок и колдовства задумываются об этом, когда уже нечего ни складывать, ни вычитать.  
 
Например, работал человек таксистом. За определенный промежуток времени изучил что и как в частном извозе. И составив довольно грамотный бизнес-план, решил развиваться в этом направлении. Взял кредит в банке на закупку нескольких легковых автомобилей, набрал водителей, посадил диспетчера. Не поскупился на рекламу и довольно быстро пошла первая прибыль, оправдав надежды и прогнозы. 
И вот он уже не какой-то "халдей", а директор фирмы  "Четыре колеса". Зарабатывает во много раз больше, чем раньше, и даже подумывает о расширении своего предприятия. Через какое-то время, подсчитав кассу, видит – денег ему хватает на приобретение еще одной машины, что гарантированно увеличит ежемесячный доход. Но возомнив себя великим бизнесменом,  решает: "Да что, я еще не заработаю?! Вон дела как хорошо идут. Успею еще увеличить автопарк. А сейчас позволю себе то, в чем раньше из-за отсутствия финансов ущемлял. Надо ж когда-то начинать жить по-человечески". И принимается сорить деньгами. Это ему, безусловно,   нравится. Но длится,  к его удивлению и огромному сожалению, не так долго. Не успел опомниться, как увлекся жизнью человека зажиточного, переусердствовал в удовлетворении своих желаний. И как итог, прибыль не смогла покрыть его расходы. 
А там еще машинам ремонт требуется, за кредит платить надо, выплата зарплат, налоги…. В итоге транспорт банк за долги конфисковал. И на этом его карьера успешного предпринимателя закончилась.  
И ведь знал, что на амортизацию деталей всегда нужно деньги откладывать и понимал, что от других обязательных платежей не отмахнешься. Но, увы, затянула, ослепила жизнь "роскошная". Видимо не подумал он о том, что все в мире относительно. Пережди, перетерпи соблазн деньгами расшвыриваться и тогда узнал бы, что можно поиметь гораздо больше.
Хотя с таким подходом к делу, любой сумы мало будет. Математика – наука точная. Потратил больше дозволенного, превысил  определенный лимит – бухгалтерия все покажет. И это касается как минимальных дивидендов, так и миллионных поступлений. 
Казалось бы, к человеку, у которого, скажем, есть миллион долларов не применимо словосочетание – "не может себе позволить". Но в нашем безумном мире есть много того, чему люди определяют такие цены, что будут не по зубам многим "нищим" миллионерам.
Тот, у кого есть миллион, не в состоянии купить дом за два миллиона. 
 
Людей, дорвавшихся до своих первых более-менее приличных денег, можно сравнить с теми, кто очень долго не ел. Дайте голодающему несколько дней большой кусок сочного мяса, и он весь его съест. Это повлечет за собой спазм желудка и может привести  летальному исходу. Но об этом в момент удовлетворения голода никто не думает. Вкус и запах просто затмеваю сознание.
Есть строгие рекомендации врачей – после длительного голодания на первом этапе есть маленькими порциями, дабы не навредить своему организму. Так и в финансовом плане. Не стоит "сжирать" весь свой доход за один раз. Заработали десять тысяч долларов – не тратьте девять из них на "обжорство". Деньги должны делать деньги, и поэтому львиная доля должна идти на развитие своего дела.

 
 

Реальность

 
Деньги – вещь материальная и вполне конкретная. Нет ни одной монеты или купюры достоинством в "много" рублей, долларов, евро и так далее. В связи с этим простой, имеющийся практически у каждого, калькулятор может показать реальные перспективы того или иного предприятия. И люди, которые редко и с неохотой обращаются к нему за помощью, как правило,  разочаровываются, так как собирались стать миллионерами быстро и с минимальными вложениями. А оказалось, что небольшие инвестиции приносят соответствующий доход. 
Возьмем, например, торговлю. Структура всем ясна. Есть товар. Есть цена его закупки и реализации. Купил дешевле, продал дороже, разницу положил в карман. Объем и скорость товарооборота определяет размер чистой прибыли. 

И бабушка, торгующая на рынке с лотка, и гипермаркет работают по одинаковой схеме. Но из-за отличия оборотных средств развитие бизнеса у каждого из них будет протекать по-разному. И если бабуля не привлечет дополнительные инвестиции, то все та же электронно-вычислительная машина точно определит ее перспективную линию. Прокручивая в месяц товар на пятьсот долларов, она никогда не станет миллионером, даже если будет всю выручку пускать на закупку. Как минимум,  оставшейся жизни ей на это не хватит. 

 
Немного иначе дела обстоят с остаточным капиталом. То есть изобретатель, создатель или сочинитель продает права на использование своего творения и помимо одноразового гонорара получает еще процент от дальнейшего распространения его интеллектуальной собственности. Конечно, если такие условия были указаны в договоре. 
Но разница здесь лишь в том, что конкретный человек имеет шанс сорвать куш без своих собственных вложений. В остальном же ситуация идентичная. Не он, так кто-то другой должен подойти к делу с большими деньгами. 
 
Неплохо мечтать о богатстве и представлять, как с неба Вам на голову сыплются миллионы в близкой Вашему сердцу валюте. Но если при этом Вы не желаете видеть, что без точных математических подсчетов Ваш бизнес или творческий потенциал лишены перспектив, то можете до конца дней своих оставаться виртуальным миллионером.  
Внутренний настрой и вера в успех своего дела – это, без всякого сомнения, важно. Однако не тратьте время на ожидание чуда – сотворите его сами. 
Трудно найти спонсора, инвестора или получить необходимую сумму в кредит, если не работаешь в этом направлении. Нужны конкретные действия. 
Судьбоносная встреча состоится, только если Вы на нее придете.    
 



 

Уму постижимо

 
 
 

За стеклом

 

	Даже имея такие составляющие, как вера в себя, предприимчивость, прагматичность, можно не преодолеть последний рубеж, отделяющий Вас от полноценного богатства. И барьер этот сугубо психологического характера.
	Суть в том, что у людей, которые вырастали в семьях бедных или среднего достатка с годами установилось четкое представление о том, что они могут себе позволить, а что относится к вещам из мира, в который они не вхожи. 
	Например, человек привык покупать одежду на базаре. С самого детства родители его тягали по рядам со шмотками, выискивая что-то подешевле. В дальнейшем, повзрослев, он тоже идет на рынок, хотя и может себе позволить одеваться в бутиках. Но дело здесь не в возможностях, а в предубеждении, что бутики – это для богатых. Да и вообще, по барахолкам шастать как-то привычней, комфортней. А заглянешь случайно в один из этих застекленных магазинчиков в каком-нибудь торговом центре и сразу чувствуешь себя не в своей тарелке. Пахнет там парфюмами, а не хот-догами, как положено. И такое ощущение, что если оттуда выйдешь без покупок, то все продавцы и консультанты будут сверлить тебя взглядом, перешептываясь: "Ой, и что эти нищие сюда прутся. Ходят, только лицом щелкают. Нет денег – иди на базар!"  
	То же самое относительно ресторанов, казино, гостиниц и так далее. Привык по задымленным барам ходить, а на дорогие рестораны смотришь как на VIP заведения закрытого типа, думая: "Это для толстосумов. Не имея пачки денег, в ту сторону можно даже и не смотреть".
	Но на самом деле, это всего лишь комплексы, которые и удерживают человека в уничижительном статусе. И только из-за них он обходит стороной те места, где, как ему кажется, на него сразу повесят бирку с указанием его социальной принадлежности, которую, кстати, он сам себе и повесил.
		Многие люди ошибочно полагают, что только при наличии внушительного капитала они смогут перестать бояться дверей с "золотыми" ручками. Однако часто бывает так, что, даже имея достаточно денег, моральные бедняки по старой привычке идут в общепит. Потратить они там могут столько, что хватило бы на шикарный обед в солидном ресторане. Но эта проблема сидит глубоко в подсознании, и поэтому им кажется, будто они здорово экономят на том, что ходят по забегаловкам. 
	Человек, который хочет стать по-настоящему богатым, должен осознать, что его образ жизни в большей мере определяет не финансовое положение, а то, как он себя позиционирует. И привязываясь к количеству денег, он никогда не сможет чувствовать себя уверенно. 	 Как бы странно это не прозвучало, но прежде всего, нужно научиться быть богатым. Ведь не преодолев этот психологический барьер, будет трудно встать на волну, которая катится к острову сокровищ. 
 
	Что можно предпринять для того, чтобы приблизить тот момент, когда Вы сможете открывать ногой дверь в заведения самого высокого уровня? 
	Для начала надо свыкнуться с мыслью, что Вам и сейчас никто не запрещает там появляться. Пройдитесь по тем местам, куда раньше не решались даже заглянуть. Устройте себе такой тренинг. И ни в коем случае не берите с собой много денег. Это тоже необходимое условие. Для того чтобы спустить за один вечер весть свой бюджет ума много не надо. Конечно, так Вы будете чувствовать себя на много увереннее и возможно поймаете кураж – "Эх гулять, так гулять!". Но суть как раз в том, чтобы выработать в себе ощущение уверенности, даже заказывая одну чашку кофе в самом крутом ресторане. 
	Если Вы любите машины, то не лишайте себя удовольствия сходить в какой-нибудь автосалон. Поймите, что там работают самые обычные люди. И у них нет специального сканера, который бы определял, кто пришел с реальным намерением приобрести себе новое авто, а у кого нет денег даже на одно его колесо. Для вышколенного консультанта практически все посетители на одно лицо. В его обязанности  входит, предоставление максимально развернутой информации про имеющиеся в салоне автомобили. Он получает дополнительные проценты от продаж и поэтому хочет видеть в каждом вошедшем потенциального покупателя. Если он работает там не первый день, то уже уяснил для себя, что нельзя оценивать платежеспособность человека по его внешнему виду. На его памяти много примеров, когда люди, пришедшие в потертых шортах и засаленной кепке, уезжали на самых дорогих моделях и рассчитывались наличными. 
	По большому счету это тот же магазин, в котором продают определенный товар. И на его дверях не весит табличка "Посторонним вход воспрещен". Просто некоторые люди сами создают вокруг него ауру чего-то для них недоступного и причисляют себя к этим "посторонним". 
	Ходите по автосалонам. Садитесь за руль, заглядывайте под капот. Послушайте консультантов, которые всеми силами будут стараться продать Вам автомобиль подороже. Закажите себе тест-драйв.
	Только не держите в своей голове мысли о том, что Вам всей жизни не хватит, чтобы заработать, скопить, наскрести на такую тачку. Напротив, действительно подыскивайте для себя транспорт, деньги на который у Вас появятся немного позже. Это не самообман, а небольшое опережение событий. 
 
	Рамки возможного и недосягаемого устанавливает Ваш разум. Научившись чувствовать себя богатым, Вы максимально их раздвинете. И это будет реальным шагом в жизнь абсолютно нового качества.  Вы убедитесь в том, что лишь нерешительность и предрассудки удерживали Вас в мире, где люди второго сорта вынашивают в своем сознании убеждение: "Не с нашими рожами в Мерседесы заглядывать". 
 

	Человек может достичь всего,
 что в состоянии постичь его разум.
 Бенджамин Франклин  

 

 
 

Рамки

 

	 Виной тому, что сознание человека заключено в определенные рамки, как правило, служит его собственный жизненный опыт. Если на протяжении долгих лет он тяжело трудился и получал за это сущие копейки, то ему трудно представить, как можно зарабатывать миллионы, не сбивая в кровь руки и работая по четыре часа в день.  

Конечно, он знает о существовании тех, кто делает баснословные деньги, засучивая рукава лишь для того, чтобы их пересчитать. Чуть ли не каждый день они проезжают мимо на своих дорогущих автомобилях, их показывают по телевизору. Но простому труженику представить себя на их месте довольно трудно. Он ведь знает, как нелегко достается каждая копейка. И его скудный месячный оклад, выплату которого могут еще и задержать, говорит о том, что зарабатывать во много раз больше задача для него невыполнимая.     
Переубедить его в том, что возможности увеличить свой доход есть всегда, может только новый опыт. 
Пока он получает четыреста долларов месяц, ему будет казаться, что зарабатывать тысячу неимоверно сложно, а десять тысяч – вообще из области фантастики. Но после того, как в силу каких-то положительных изменений (повышение, переквалификация и так далее), его заработок добегает до тысячи, а то и больше, взгляды на реальное и невозможное меняются. Теперь уже то, что казалось сложным, стало днем будничным. А то, что считалось фантастикой, перешло в разряд сложно осуществимого. В соответствии с этим, и к нереальной суме тоже добавилось пару нулей. 
И не мудрено догадаться, как расширятся границы его сознания, когда он станет получать десять тысяч, сто тысяч, миллион и так далее.

 
 
 
 

Уверенность

 
	 Роль внутреннего настроя невозможно переоценить. От того, какие чувства наполняют человека, зависит исход дела, за которое он берется. 
	Например, в спорте грамотные тренера уделяют огромное внимание психологической подготовке своих подопечных. И такой подход всегда более выигрышный чем, если наседать только на физические упражнения. 
	Уверенность в своем превосходстве и победе берет свое начало из внутренних ощущений, а те в свою очередь, являются результатом умственной деятельности. Прекрасную тому иллюстрацию можно наблюдать на примере военизированных формирований. 

Молодые люди одного возраста и обладающие примерно одинаковыми физическими данными призываются в армию. По воле случая, одни отправляются служить в пограничные войска, другие – в ракетные, третьи – в танковые, воздушно десантные и так далее. Изначально, особых расхождений в способностях и боевом духе у них нет. Но спустя буквально несколько дней их потенциал начинает резко отличаться. И причина здесь не в уровне подготовки. За две три недели существенного прогресса не добьешься. Дело исключительно в моральном настрое.
Просто одним на вводном и последующих инструктажах старались донести, что они всего лишь кучка недоношенных тупых слюнтяев. А другим внушили, что теперь в каждом из них бьется сердце бесстрашного воина. 

	– Еще вчера вы были маменькиными сыночками, – с фанатизмом в голосе надрывается командир части, обводя безумным взглядом застывших по команде "смирно" вновь прибывших солдафонов, – сейчас же на ваших плечах лежит ответственность –  охранять покой своих матерей и защищать Родину. И вы не какие-нибудь танкисты или слабаки из стройбата. Вы – ДЕСНТНИКИ!.. 
	После таких вдохновляющих речей желторотые "коммандосы" с охотой верят в то, что они, действительно, круче всех. И раз  теперь у них вместо вен парашютные стропы, по которым течет кровь,  доведенная до температуры кипения, то их возможностям практически нет предела. Как раз на этой почве их осеняют идеи разбивать на голове бутылки, рушить лбом кирпичные стены, поедать живых ящериц и тому подобное. А че, они ведь – десантники.
	И совершенно иными словами настраивают личный состав в том самом строительном батальоне:
	– Вы! Дебилы! – с откровенным "уважением" обращается к грустным от своего статуса солдатам такой же "гордый" от того, что служит в "элитной" части офицер, – Кирка и лопата станут вашими лучшими друзьями на тот период, пока вы будете отдавать долг родине. Но, не смотря на то, что вы законченные приматы, я все же попытаюсь сделать из вас хоть какое-то подобие  человека.
	В данном случае, конечно, никто не согласен с тем, что он не дотягивает до хомо сапиенса, но ни о какой уверенности в своих силах речь тоже вестись не может. И если целой бригаде таких морально подавленных вояк сообщить, что им предстоит сражаться с "суперменами" из воздушно-десантных войск, то они досрочно похоронят надежду, что смогут победить, даже если тех будет в два раза меньше. "Куда там нам против десанта. Они ж напильниками зубы точат. Нам хана!"
	Фактически разницы между ними нет никакой. И те и другие только что из-за школьных парт повылазили. Но вера в себя, которую одним привили, а у других приглушили, определяет исход сражения. Просто одни будут рваться в бой, разрывая на груди тельняшку, а другие жмуриться от страха, пытаясь хоть как-то сопротивляться, при этом не задействовав и половины своего потенциала. 
 	
	Как в бою или спорте, так и в жизни уверенность в своей победе позволяет находить в себе силы и видеть дополнительные возможности. Когда не сомневаешься, что сможешь достичь цели, тогда и путь к ней становится гораздо короче. 
	Вера – открывает глаза на то, что может помочь добиться результата. 
	Сомнение  –  ослепляет и создает вымышленные препятствия. 
 
 
 

Статистика
 

	Статистика удач и невезений, которую человек ведет самостоятельно, мешает ему поверить в собственные силы. Его печальный опыт в различных начинаниях выливается в страх, что очередная  затея не увенчается успехом. Но подсчет событий положительного и отрицательного характера всегда имеет большую долю погрешности. Ведь люди в основном видят и помнят плохое, а то хорошее, что с ними случается редко надолго остается в памяти.
	Увлекаясь размышлениями на счет прошлых неудач и поражений можно довести себя до состояния полного скептицизма. А, как известно, в таком расположении духа шансы на успех в чем бы то ни было заметно снижаются. 
	Не думайте о тех падениях, которые Вам довелось когда-то пережить. Настраивайтесь на новый этап жизни и будьте готовы к тому, что еще не раз придется сбивать в кровь колени. Никто из нас в один день не научился ходить. Но набив в свое время достаточное количество шишек, сегодня мы уверенно стоим на ногах. 	  
 
 
	 

Выстрел

 

	Путь на вершину своего успеха может быть тернистым и изобиловать множеством препятствий. Но это совсем не означает, что нужно настраиваться на жестокую борьбу с жизнью и готовиться отражать нападки с ее стороны. Напротив, надо понимать, что непредвиденные обстоятельства не всегда носят отрицательный характер. И совершенно неожиданно могут произойти  события, благодаря которым Ваши дела не пойдут, а просто полетят вверх. 
	Планирование, расчет, прогнозирование – вещи необходимые и весьма полезные, но не стоит скидывать со счетов счастливый, и чаще всего непредсказуемый, случай. Чем бы Вы ни занимались и какие бы сроки на достижение того или иного результата не устанавливали, график этот может быть перечеркнут одним удачным знакомством или гениальной идеей, которая вдруг, по наитию, придет Вам в голову. 
	Но понимание этого не должно служить поводом тому, чтобы застыть в ожидании какого-то чуда. Просто, идя к своей цели, надо знать, что удача в любой момент готова удивить своей непредсказуемостью и неограниченными возможностями, став наградой за усердие и целеустремленность. 
	Созидая что-либо, Вы повышаете свои шансы на внезапный "выстрел", способный в один прекрасный миг сделать Вас богатым, знаменитым, давая сполна насладиться заслуженным успехом.
 



 

Послесловие

 
 

 
	Ваше богатство существует. Оно всегда существовало и ждет, когда же Вы решитесь получить свои деньги, свою любовь и все то, без чего жизнь является неполной мозаикой, собирать которую никто за Вас не будет. 
 

Знания + регулярное применение их на практике = безграничные возможности 
и ошеломляющий успех.
 

	Это формула, которая действует безотказно. Вам нужно всего лишь использовать многовековую мудрость и всегда помнить, что рамки реального и недосягаемого устанавливает только Ваш разум. Осознание этого является спасательным кругом тонущего в океане заблуждений. И если Вы хотите доплыть до острова своей мечты, то его ни в коем случае нельзя выпускать из рук. 
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Априори добра и зла
психологический роман
 


Какой наш мир? Чего в нем больше, добра или зла? Можно ли стремясь к свету избавиться от тьмы?
Книга “Априори добра и зла” шокирующий роман, увлекающий читателя в самые глубины его черно-белой души. В истории одной необыкновенной девушки отображена суть внутреннего противостояния, которое протекает внутри каждого из нас.
 
 
 
 

А также…
 
 
 
Лабиринты сознания
психологический роман
 


Знакомо ли Вам чувство, когда кажется, что жизнь перестала Вас удивлять и будничные дни, как братья близнецы, уже не приносят особой радости? 
Книга “Лабиринты сознания” вовлекает Вас в тот мир, где Вы сможет научиться видеть гораздо больше прекрасного вокруг и ценить то, что у Вас уже есть.  Захватывающая история, которая вдохновляет на то, чтобы ценить свою жизнь, сознавая суть ничем не обусловленного счастья.
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